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Digital publishing platform
for Walt Disney and first
mobile banking platform
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Partners with Apple in
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Smart-Oriented Mobility Solutions
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IPO

Listed on the AIM (Italian
Stock Exchange) and started
International expansion in USA.

Europe and South America. for UBI Bank.
ORIGINS PIONEERING CONSOLIDATION
the world's first Apps. loyalty platform for Oracle. capabilities. Sets-up vertical
: Partner of A'_“azon Web Startups in Fintech, Sportech
Services. and Legaltech: Neosurance,
: BikEvo and Wizkey.
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Your Transformation = Digital Platform + Digitization
| tuol nuovi modelli di business e prodotti digitali e la tua eccellenza operazionale

Progettare

la trasformazione digitale .
Creazione dpiattaforme digitali
e corporate startup Realizzare

I'identita di brand digitali.
Progettare e sviluppararchitetture
cloud-native.

Attrarre nuovi clienti

Svolgere attivita dDigital marketinge
lead generationper stabilire relazioni
dirette ed empatiche.

Coinvolgere i clienti

Offrire esperienze inealta aumentata
evirtualed h (i (0 A hpattd ¢ NS  f Q
memorabilita dei contenuti

Gestirelarelazioneconi clienti. Dare vitaallapropria Customer
Data PlatformPersonalizzare la comunicaziome base al
profilo psicograficee comportamentale Raccogliere analizzare
la VVoice of Customer
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Migliorare | margini
operazionall

Digitalizzare i processi operazionali
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Creareprodotti digitali

Fornire consulenza néllgile Transformatione
nellaDigital Customer Experienc&reare
prodotti Custom e fornire attivita professionali
con un modello Team & Material

Aumentare i1 ricavi di vendita

Digital Commercédirectto-Consumer e Busines$s-Business,
anchein Cina e Asia PacifiBrodotti complessi configurabili
Modelli di generazione di ricavi ricorrenti basati su
subscription
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700+ Besin-Class Customers

FASHION, LUXURY & BEAUTY CONSUMER GOODS, RETAIL & DISTRIBUTION, ENERGY & COMMUNICATIONS

LOREAL

Pellini’

(%

EMILIO PUCCI

AUTOMOTIVE, HEALTHCARE & LIFE SCIENCES, INDUSTRY & SERVICES FINANCIAL SERVICES, TRAVEL & TRANSPORTATION, GOVERNMENT

Pietro
@ Fiorentini
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